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Ontspannen

In navolging op mijn uitgebreide tweedelige artikelreeks over Chattelin 

Audio Systems in Den Haag, wil ik u dit keer graag meenemen naar een 

andere parel in het Nederlandse audiowinkellandschap. Deze schitteren-

de winkel is werkelijk prachtig gelegen aan de voet van de Moschenberg 

in het pittoreske Gelderse plaatsje Beek, een dorpje net onder de rook 

van Nijmegen. Beek kent vele goede gezellige restaurantjes en cafeetjes 

waarbij ik het bijna jammer vind dat er geen Michelin sterren voor audio-

winkels worden uitgegeven. Als ze wel zouden bestaan zouden die hier 

zeker niet misstaan want deze winkel is werkelijk heel bijzonder. Zowel 

qua uitstraling, ruimte als assortiment. 

luisterparadijs
Terwijl de eerste behaaglijke zonnestra-
len als voorbode voor het naderende 
voorjaar zich nog subtiel door de au-
toruiten tegen mij aan weten te vlijen, 
zorgt de prettige gedachte van een na-
derend winkelbezoek aan wederom 
een top audiowinkel ervoor, dat ik mij-
zelf al snel ontspannen en in een luister-
rijke stemming voel. De autoradio staat 
zoals altijd bij mij in de uit stand, want 
van muziek moet je mijns inziens gecon-
centreerd kunnen genieten en het niet 
misbruiken als het veel te vaak hoorba-
re achtergrondbehang. De rit verloopt 
zoals gebruikelijk bij deze kant van Ne-
derland, bijzonder voorspoedig en 40 
minuten later draai ik al mijn auto het 
overzichtelijke en gratis parkeerterrein, 
pal voor het winkelpand, op. Het is niet 
de eerste keer dat ik de winkel in Beek 
na de verbouwing bezoek. Maar mede 
door de strakblauwe lucht van deze dag 
komt het spierwitte pand met de mooie 
belijning, houtkleurige kozijnen en steen-
rode portiek, nog mooier over dan an-
ders. In de verschillende etalages zijn 
al de nodige voorboden zichtbaar van 
al het moois wat er binnen te verwach-
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ten is. Nog onwillekeurig met de ogen 
wat naknipperend van de overgang van 
het felle zonlicht naar de zacht verlich-
te winkelruimte, kom ik in de prettig in-
gedeelde en vooral lichte en zeer ruime 
ontvangsthal terecht. Meteen links een 
lekker basaal gestileerde, forse ronde 
balie, welke is gemaakt van de doeltref-
fende combinatie hout en een dikke ge-
perforeerde, gebogen metaalplaat. Ove-
rigens een design van bedrijfscollega 
Alfred de Theye die ook tekende voor 
de meubels en inrichting van DÉ Hifi -
winkel in Eindhoven en DÉ Hifi Studio in 
Weerdinge, alsmede - destijds - van die 
van Rhapsody in Hilversum en Krijten-
berg in Uithoorn. Wat meer naar rechts 
is een ruim bemeten trap zichtbaar die 
naar één van de ondergelegen luister-
ruimtes leidt, terwijl nog wat verder naar 
rechts een fl ink aantal bakken met lp’s 
zichtbaar zijn en de deur naar weer een 
andere luisterruimte. Maar voordat de 
rondleiding kan beginnen word ik eerst 
hartelijk welkom geheten door bedrijfs-
leider Rob Wilms. 

Rob Wilms

Rob is een slanke, vriendelijke, sympa-
thieke en vooral rustige man van 54 jaar. 
Hij is typisch zo’n persoon die, zonder 
dat je hem kent, al meteen vertrouwd 
aandoet en waarbij je jezelf al snel op 
je gemak voelt. Naast aan aangeboren 
eigenschappen vertelt hij vooral veel 
aan zijn verleden als leraar in het speci-
ale onderwijs voor kinderen met leerpro-
blemen te hebben gehad. Buiten het feit 
dat hij goed kan luisteren - naar de wen-
sen van zijn klanten -, kan hij ook goed 
de benodigde informatie overdragen en 
heeft hij naast het aanwezige assorti-
ment, vooral veel parate achtergrond-
kennis beschikbaar over bijvoorbeeld 
het oplossen van akoestische proble-
men of het optimaal afstemmen van een 
set bij de klant thuis. Uiteraard is mijn al-
lereerste vraag hoe iemand als leraar nu 
in hemelsnaam in zo’n grote audiozaak 
als bedrijfsleider terechtkomt. Rob (grin-
nikt): ‘Jemig, dat is best een heel verhaal 
hoor, maar ik zal het proberen kort te 
houden. Net als bij zovelen van ons is 
audio altijd al een grote hobby van mij 
geweest. In een ver verleden ben ik bij 

mijn zoektocht naar de juiste spullen 
op een gegeven moment Herman (van 
den Dungen, eigenaar van alle “DÉ” Hi-
fi winkels, van importeurschap Durob en 
de commerciële man achter merken als 
PrimaLuna, Mystère en sinds kort ook 
BOW Technologies en Thule Audio) te-
gen het lijf gelopen, die mij toen goed 
wist te helpen. Na meerdere contac-
ten en na meerdere producten van hem 
te hebben aangeschaft, ben ik op een 
gegeven moment klant bij hem gewor-
den en ben tussendoor gestart met het 
schrijven van audioartikelen voor zijn Hifi  
Notes tijdschrift van destijds. Omdat DÉ 
Hifi winkel in Eindhoven op dat moment 
zo’n groei doormaakte, heeft hij mij ge-
vraagd of ik zin had om op zaterdag mee 
te helpen in die winkel. Ook al had ik het 
op dat moment best druk met mijn veel-
eisende baan als leraar, het bloed kruipt 
waar het niet gaan kan en ben ik op za-
terdagen daar mee gaan helpen. Maar 
mede door de expansie van de ande-
re DÉ Hifi winkels, wilde Herman graag 
nog een heel nieuw fi liaal toevoegen. 
Omdat hij er een groot voorstander van 
is dat zijn personeel in de buurt van zo’n 

winkel woont, vroeg hij me op een ze-
kere dag of ik voor hem een gloednieu-
we winkel wilde runnen in de omgeving 
van Nijmegen. Wauw, dacht ik bij mijzelf, 
terwijl mijn hartslag ineens die van een 
schaatser was die zojuist de 100 meter 
heeft gereden, dat is nogal wat zeg. Ik 
vertelde het in overweging te nemen en 
eenmaal thuisgekomen dacht ik dat het 
toch uiteindelijk niets voor mij kon zijn. 
Kom op zeg, ik was leraar en had buiten 
het meehelpen op zaterdagen in Eind-
hoven, totaal geen kaas gegeten om 
een compleet winkelfi liaal zo maar in 
mijn eentje te gaan runnen! Mijn vrien-
din zag het op dat moment gelukkig een 
stuk helderder. ‘Rob, je bent nu op een 
leeftijd gekomen dat je feitelijk nog één 
keer een echt grote omschakeling in je 
leven kunt maken. Of je springt nu in het 
diepe en gaat het gewoon proberen of 
je moet de rest van je leven leraar blijven 
en er niet meer op terugkomen’. Nou, je 
kunt je vast wel voorstellen dat ik op die 
manier voor mijzelf gedwongen werd om 
een keuze te maken. Ik dacht, wat heb 
ik inderdaad te verliezen. Mijn vriendin 
werkt immers ook en zo kan ik, als het 
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toch niet mocht bevallen, nooit tegen 
mijzelf zeggen dat ik het niet heb ge-
probeerd. Na mijn instemming om het te 
gaan proberen kwam alles vervolgens in 
een ware stroomversnelling. Ik heb mijn 
baan opgezegd en ben kort daarna sa-
men met Herman verschillende panden 
gaan bekijken in Nijmegen en de omge-
ving van Nijmegen. Uiteindelijk zijn we 
hier aan de Rijksstraatweg in het dorpje 
Beek, onder de rook van Nijmegen en 
pal tegen de Duitse grens, terechtgeko-
men waarna we uiteindelijk in 1998 met 
DÉ Hifi winkel in Beek zijn gestart.’

De Winkel 

‘Het was in de oorspronkelijke staat op 
zich al een mooi pand, maar om meer 
spullen op een juiste manier te kun-
nen presenteren en om het nog mooi-
er en vooral grootschaliger aan te pak-
ken, zijn al snel de plannen gestart om 
het fors aan te gaan passen, waardoor 
het nog veel geschikter zou worden. Die 
plannen waren overigens best ambiti-
eus en veelomvattend. Want naast een 
zeer forse vergroting van het winkelop-
pervlak met wel 70(!) %, is ook het hele 
exterieur op de schop gegaan, is er een 
prachtig appartement op het platte dak 
verschenen en is er aan de achterzijde 
een compleet nieuwe vleugel aan het 
pand aangebouwd. Deze ingrijpende en 
kostbare verbouwing is al gestart in no-
vember 2007 en pas december 2008 
helemaal afgerond. Ik vond het ener-
zijds erg spannend hoe het uiteindelijk 
allemaal uit zou gaan vallen, maar an-
derzijds was het in de praktijk echt een 
absolute ramp. Probeer maar eens deli-
cate audiocomponenten te verkopen in 
een lawaaierige en stoffi ge omgeving. 
Een zeer slechte, zo niet bijna onmoge-
lijke combinatie, welke ik nu inmiddels 
alweer grotendeels ben vergeten. Maar 
het was het beslist waard, want de uit-
eindelijke metamorfose heeft de winkel 
inhoudelijk op een beduidend hoger ni-
veau gebracht. We kunnen namelijk nu 
niet alleen een breder, maar vooral ook 
dieper assortiment van louter tweeka-
naals stereoproducten aan onze klan-
ten aanbieden.’ Werner: ‘Hoeveel luis-
terruimtes telt het pand, is er nog een 
bepaalde prijsonderverdeling en voor NEXT 
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welke bedragen kunnen mensen hier 
terecht?’ Rob: ‘De winkel telt op een 
vloeroppervlak van 300m2(!), opslag en 
reparatieruimtes niet meegerekend, drie 
mooie luisterruimtes. Twee van ongeveer 
huiskamerformaat (8 x 5 meter) en een 
hele grote (12 x 7,5 meter). De ruimte 
op onze benedenverdieping is ook met-
een ons instapniveau. Er kan hier al een 
complete, goedklinkende set worden 
samengesteld voor ongeveer € 1.500,- 
oplopend tot maximaal € 3.000,-. In de 
‘kleine’ ruimte op de begane grond, één 
verdieping hoger, staan de middenklas-
se systemen. Denk hierbij aan een be-
drag van ongeveer € 3.500,- tot zo’n 
€ 10.000,- per set. In onze grootste 
ruimte staan de echt prestigieuze pro-
ducten opgesteld. Componenten die 
het maximaal haalbare laten horen en 
zowel een fantastisch afwerkingsniveau, 
vormgeving als geluidskwaliteit weten 
te bereiken. De prijzen voor een totaal-
systeem in deze ruimte beginnen bij iets 
boven de € 10.000,- en kunnen oplo-
pen tot een astronomische € 200.000,-. 
Wij zijn dan ook erg trots op het feit dat 
wij prijstechnisch echt het gehele seri-
euze audiogebied bestrijken. Het leve-
ren van service is bij ons geen loze kreet 
en staat ontzettend hoog in het vaandel. 
Komt misschien omdat we toch deels 
door Herman aangestuurd worden, die 
dag en nacht met ‘service’ bezig is. 
Dus ook bij een complete setprijs van € 
1.500,-, wordt de klant blijvend met alle 
egards behandeld en van nuttige infor-
matie voorzien. Ook na de aankoop. Dat 
een door de klant uitgekozen systeem in 
de winkel al goed speelt vinden wij be-
langrijk, maar het is uiteindelijk doorslag-
gevend dat er bij de klant thuis het maxi-
maal haalbare uit wordt gehaald. Onze 
kracht is dan ook om van een goede ge-
luidsinstallatie een ‘magisch’ geheel te 
maken. Dit bereiken wij door toepassing 
van een correcte opstelling en aanvul-
lend, indien nodig, het gebruik van de 
juiste accessoires. Wij hebben dan ook 
in de afgelopen jaren erg veel ervaring 
opgedaan met het toepassen van onder 
andere producten van Harmonix, Acous-
tic System, Shakti en Shun Mook. Mer-
ken die ervoor kunnen zorgen dat een 
klant zijn woonkamer of luisterruimte 

niet meteen rigoureus hoeft te gaan ver-
bouwen om toch een grote verbetering 
van zijn of haar weergave te bereiken. 
Wist je overigens dat 60% van de weer-
gave wordt bepaald door de akoestiek 
en de ruimte waarin je speelt? Het loont 
echt de moeite om hier eens aandacht 
en tijd aan te besteden. Je zult verbaasd 
staan wat er allemaal mogelijk is. Horen 
is hierbij geloven! Ook voor de aanvan-
kelijk ongelovigen.’

Rondgang en luisteren

Na dit informatieve gesprek wordt het 
tijd om het pand zelf te gaan verkennen, 
waarbij ik ter plekke meteen luister naar 
al het moois dat Rob voor mij heeft op-
gesteld. De ruime hal en balie bij bin-
nenkomst heb ik al eerder in het verhaal 
beschreven en om prijstechnisch on-
deraan te beginnen, loop ik de trap af 
naar de op de onderste verdieping ge-
legen eerste luisterruimte. De herkenba-
re meubelstijl zoals die bij de balie en 
hal is ingezet, blijkt ook in deze ruimte te 
zijn doorgetrokken. De vloerbedekking 
is van projectkwaliteit en diep blauw 
van kleur. De prettig zittende okergele 

kuipstoelen sluiten hier perfect bij aan. 
Speelklaar opgesteld staan hier een 
paar Mordaunt Short Avant 906i luid-
sprekers (€ 698,- per paar), aangeslo-
ten op een echte primeur in de vorm van 
de gloednieuwe HD serie van Microme-
ga!. Deze CD10 cd-speler en IA-60 ge-
integreerde versterker kosten ieder on-
geveer € 700,- en zijn ware snoepjes 
om te zien. Een echt groot en uitstekend 
afl eesbaar blauw dot matrix display. Een 
mooi, vloeiend vormgegeven subtiel ge-
borstelde aluminium behuizing, zonder 
ook maar één zichtbaar schroefje en 
vooral een heel eigen gezicht. De door 
mij meegebrachte cd’s met allerlei ver-
schillende muzieksoorten en stijlen wor-
den verrassend volwassen en uitge-
wogen weergegeven. Eigenlijk zijn alle 
ingrediënten gewoon ruimschoots aan-
wezig die muziekluisteren tot zo’n ple-
zierige bezigheid kunnen maken. Een 
mooi stereobeeld, goede spraakver-
staanbaarheid, goede ritmische vaar-
digheden, zodat je voeten al snel als 
vanzelf op de maat van de muziek gaan 
meebewegen en een mooie openheid 
gecombineerd aan voldoende warmte. 
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Het is er allemaal. Echt kritisch bekeken 
is het laag wel wat aan de warme kant, 
is er best wel enige (prettige) kastkleu-
ring waarneembaar en wordt het stereo-
beeld wat laag geplaatst. Maar als ik dat 
afzet wat je voor dit bedrag aan kwali-
teiten krijgt, is het bijna ongeloofl ijk! De 
volgende ruimte bevindt zich op de be-
gane grond, schuin tegenover de ba-
lie. Ook hier weer de bekende stijl zoals 
op de benedenverdieping met dezelfde 
soort kuipstoeltjes. Het enige wat hier 
vooral anders is, zijn de andere en voor-
al het hogere niveau aan spullen. Speel-
klaar staan hier de huiseigen Durob pro-
ducten in de vorm van de PrimaLuna 
ProLogue Eight cd-speler, PrimaLuna 
DiaLogue Two geïntegreerde verster-
ker en de nieuwe ProAc Response D18 
luidsprekers. Oef, de sprong vooruit die 
hier wordt gemaakt, is toch wel een op-
merkelijk grote. Beneden klonk de set 
al muzikaal en bijzonder genietbaar, 
maar nu zit het gehoormatig al meteen 
erg dicht tegen een echt high-end ge-
luid aan! De set speelt indrukwekkend 
goed, als één geheel en het is meteen 
te horen dat hier een mooie buizenver-
sterker aan het werk is. De vloeiendheid, 
transparantie, gekoppeld aan de natuur-
lijke analoge klankbalans zijn hier de-
bet aan. De tonaliteit is prima, evenals 
een coherent geplaatst ruimtebeeld en 
een weergave die tegelijkertijd natuurlijk 
warm en open is. Het laagbereik is op-
vallend goed gedefi nieerd en weet echt 
druk te leveren. Maar het meest belang-
rijke vind ik nog wel dat het geheel het 
zo belangrijke luisterplezier weet op te 
wekken. Dat zo herkenbare type geluid, 
waardoor je muzikale honger om plaat-
jes te draaien steeds maar groter wordt. 
Een groter compliment kan ik niet uit-
delen. Voor de laatste opstelling loop ik 
helemaal naar achteren waar het nieu-
we gedeelte met de grote luisterruimte 
is gesitueerd. Wauw, denk ik bij mijzelf, 
want ik ben ineens omgeven door de al-
lermooiste en vaak ook meest kostbare 
high-end audioproducten. Producten 
waar hier in Beek er wel erg veel van 
aanwezig zijn. Feitelijk loop ik na bin-
nenkomst van de ruimte bijna meteen 
in de armen of beter gezegd panelen 
van het absolute nieuwe topmodel van 
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MartinLogan, de gigantische full-range 
CLX. DÉ Hifi winkel in Beek is de eni-
ge winkel in Nederland waar dit model 
te beluisteren zal zijn en is daarmee ex-
clusief CLX dealer! Met dit, afhankelijk 
van de gekozen afwerking, tussen de € 
25.000,- en € 28.000,- kostende model, 
zet MartinLogan na het verdwijnen van 
de oude CLS, eindelijk weer eens een 
echte 100% elektrostaat op de markt. 
Een luidspreker die nu eens niet een 
conus basluidspreker gebruikt voor het 
laag maar een echt groot elektrostatisch 
membraan. De luidsprekers zijn bij mijn 
komst pas één dag in huis, dus ben ik 
benieuwd of het al zo snel een beetje op 
niveau zal willen spelen (nieuwe spul-
len, zeker op high-end gebied, vragen 
vaak om een aanzienlijke inspeeltijd om 
te settlen en los te komen). Als randap-
paratuur is de mogelijk nog indrukwek-
kender Krell Evolution serie in de vorm 
van de Two voorversterker (€ 50.000,-), 
One mono eindversterkers (€ 60.000,-) 
en 505 sacd-speler (€ 10.000,-) opge-
steld. En met indrukwekkend, bedoel ik 
ook écht indrukwekkend. Wat te denken 
van alleen al de versterker, die uit maar 
liefst acht verschillende losse behuizin-
gen bestaat!! Zo is de Two voorverster-
ker echt in mono opgebouwd. Dus een 
volledig identieke regeleenheid voor zo-
wel links als rechts en dan nog voorzien 
van ieder een aparte voeding. Dat zijn 
dus al vier losse behuizingen! De mono 
eindversterkers hebben ook ieder hun 
eigen voeding. Samen met de werkelijk 
schitterende en vooral originele afwer-
king op extreem hoog niveau, is het bij 
elkaar een super indrukwekkend geheel. 
De eerste cd verdwijnt in de 505-speler 
en de gehoormatige eerste indruk liegt 
er niet om, want deze set doet meteen 
een aantal opvallend goede dingen. Het 
is MartinLogan in ieder geval gelukt om 
een weergever te maken die, zelfs zo 
vers uit de doos, al als één coherent ge-
heel klinkt. De natuurlijkheid, zonder ook 
maar iets te overdrijven, is opvallend en 
van heel hoog niveau, waarbij de meest 
opvallende eigenschap het feit is, dat je 
nu eindelijk eens overal waar je staat, 
een goed stereobeeld kunt waarnemen. 
Uniek voor een paneelluidspreker, waar-
bij je als je voor de linker luidsprekers 

staat, de rechter ook nog bijna net goed 
kunt horen. Grote klasse MartinLogan! 
Toch zijn er ook in dit stadium van nieu-
wigheid best wat dingen waar te nemen, 
die mogelijk door het gebrek aan inspe-
len worden veroorzaakt. Het laag loopt 
dan al best wel diep door, maar onder de 
45 Hz is het toch snel afgelopen. Ook is 
het beeld nog niet zo los en ongekleurd 
als ik denk dat deze luidsprekers uitein-
delijk zullen gaan presteren. Maar het is 
ook zo nieuw al beslist veelbelovend. Na 
deze laatste sessie ontwaar ik in deze 
grote ruimte verder nog de toplijn van 
Sonus Faber en ja inclusief de Stra-
divari Homage en Amati Anniverario. 
Deze laatste is in een tweede opstel-
ling in de achterste helft van deze ruimte 
geplaatst met als voor- en eindverster-
ker, een paar vorig jaar door mij getes-
te DartZeel exemplaren. Over DartZeel 
gesproken, ook de nieuwe CTH-8550 
geïntegreerde versterker staat in Beek 
speelklaar opgesteld. Door de eigenzin-
nige kleurstelling en constructie herken-
baar als een echte DartZeel, maar met 
zijn € 15.000,- en wat afwijkende styling-
elementen, toch een stuk voordeliger 
dan zijn prijzige grote broers.

Conclusie

Een hele fi jne audiowinkel daar in Beek. 
Echt een winkel voor fi jnproevers en 
kwaliteitsliefhebbers. Echt fantastisch 
vind ik het feit dat je er voor ieder budget 
terecht kunt. Het assortiment is opval-
lend breed, maar ook diep en helemaal 
in tweekanaals muziekweergave gespe-
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cialiseerd. U vindt hier dus (gelukkig!) 
nu eens geen surround, meerkanaals of 
televisies. Alle spullen staan heel ruim 
en overzichtelijk opgesteld met bij ieder 
product de naam, type en prijs vermeld. 
De kunde van Rob Wilms is heel goed 
terug te horen in de uniformiteit van pre-
senteren. Alle drie de luisteropstellin-
gen lieten ondanks het prijsgerelateer-
de kwaliteitsverschil, ook duidelijk een 
rode draad in weergave horen. Kenmer-
ken vind ik de muzikaliteit, speelplezier, 
coherentie, beheersing, goede tonale 
balans en een weergave die goed los 
komt van de luidsprekers en voorzien 
van een mooi ruimtelijk stereobeeld. En 
dan heeft Rob er nog stellig bij vermeld 
dat het bij de klant thuis in 99% van de 
gevallen nog beter zal gaan klinken door 
een nauwgezet proces van tunen en de 
inzet van doelgerichte accessoires. Hij 
wil overigens alleen dit soort producten 
gebruiken als het nodig blijkt om ze in 
te zetten. Als basis moet het ook zon-
der deze spullen al echt goed kunnen 
spelen. Last but not least, kunt u bij DÉ 
Hifi winkel in Beek ook terecht voor wat 
puike muzikale lp’s of cd’s, want ook 
daarvan is een ruim assortiment aan-
wezig. En is muziek uiteindelijk niet het-
geen waar het allemaal om draait?

Tekst & fotografi e: Werner Ero  
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